


 Outil TASDIR+ composante du PDE3 (programme de 

développement des exportations) 
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TASDIR+ en bref 

•     Un programme conjoint  entre: 

Ministère du Commerce 

CEPEX 

En partenariat avec Banque Mondiale 

 

• Lancement 22 Décembre 2015 

 

• Durée 5 ans 



 

 

 

 

 

Augmenter les exportations 

 

Diversifier les marchés à l’eǆpoƌtatioŶ 

 

Développer les exportations des produits à haute valeur ajoutée 

 

Pérenniser les exportations 

 

Soutenir les associations professionnelles et les groupements d’eŶtƌepƌises 

dans leurs démarches à l’iŶteƌŶatioŶal  

Objectifs 



 

 

 

 

 

500 entreprises de biens 

 

500 entreprises de service 

 

100 groupements et associations professionnels 

 

100 implantations à l’ étranger à soutenir 

Bénéficiaires 



 

 

 

 

 

Les entreprises de droit tunisien qui produisent des biens et services destinés à 

l’eǆpoƌt  
 

Les consortiums , les GIE et les associations professionnelles qui interviennent 

daŶs le doŵaiŶe de l’eǆpoƌtatioŶ 

 

Les candidats bénéficiaires du FAMEX 1 ou des deux programmes de 

subvention du FAMEX dans le passé devront fournir un rapport détaillé des 

performances réalisées grâce au programme FAMEX 

 

Les eŶtƌepƌises, iŶdividuels, gƌoupes et/ou assoĐiatioŶs Ŷ’aǇaŶt ďĠŶĠfiĐiĠ Ƌue 
du deuxième programme de subvention du FAMEX, sont éligibles au TASDIR+ 

sous ĐoŶditioŶ Ƌue le plaŶ de dĠveloppeŵeŶt des eǆpoƌtatioŶs Ŷ’iŶtğgƌe pas des 
actions déjà réalisées dans le cadre du FAMEX 2. 

Eligibilité 



 

 

 

 

 

 
Les entreprises publiques 

 

Les eŶtƌepƌises d’iŵpoƌt-export sans transformation 

 

Les eŶtƌepƌises ďĠŶĠfiĐiaŶt du soutieŶ d’uŶ autƌe pƌogƌaŵŵe ou foŶds suƌ les 
mêmes actions 

 
 

Inéligibilité 



 

 

 

 

 

Conseil et Assistance Technique  

 

•Adapteƌ le plaŶ d’eǆpoƌtatioŶ des ďĠŶĠfiĐiaiƌes auǆ 
spécificités du marché et du produit 

 

•AĐĐoŵpagŶeƌ les eŶtƌepƌises ďĠŶĠfiĐiaiƌes afiŶ d’adopteƌ 
les bonnes pratiques pour approcher les marchés cibles. 
 

Activité 



Appui financier  

 

•50 % du coût du plan de développement des 

exportations pour les entreprises  

 

•70 % du coût du plan de développement des 

exportations pour les associations professionnelles, GIE 

  

•Plafond 150 000 DT par bénéficiaire  

 

•PlafoŶd 200 000 DT eŶ Đas d’iŵplaŶtatioŶ à l’ĠtƌaŶgeƌ 

Activité 



 

 

 

 

 

OrgaŶisatioŶ d’évéŶeŵeŶts pour les ďéŶéfiĐiaires à Tunis 

et dans les régions. 
 
Séminaire de formation et de coaching 

 

Cercles de discussion thématique. 

Activité 



Actions de prospection : 
MissioŶs d’affaiƌes à l’ĠtƌaŶgeƌ 
 

Visites de salon  
 

IŶvitatioŶ d’aĐheteuƌs et doŶŶeuƌs d’oƌdƌe 
 

Actions de partenariat (alliance stratégique) 
 

Abonnement dans des bases de données 
 

Abonnement dans les revues et des sites Web 
 

AĐhat de logiĐiels de veille ;ĐoŶĐuƌƌeŶtielle, stƌatĠgiƋue…etĐ.Ϳ 

Actions éligibles 



Actions de promotion : 
Participation aux salons et workshops spécialisés 
 

Exposition permanente ou temporaire pour les produits 
 

PƌĠpaƌatioŶ d’uŶ site Weď 
 

Supports promotionnels papiers (catalogues, dépliants, brochures et 

autƌes doĐuŵeŶts faisaŶt la pƌoŵotioŶ de l’eǆpoƌtatioŶ des pƌoduits de 
l’eŶtƌepƌise 
 

Film promotionnel, CD Rom et Cd Card 
 

Guides et annuaires 

Actions éligibles 



Actions de développement produit : 
 

Création de marque (Labels,etc) 

 

Fƌais d’eŶƌegistƌeŵeŶt de ŵaƌƋue 

 

CeƌtifiĐatioŶs et aĐĐƌĠditatioŶs eǆigĠes pouƌ l’eŶtƌĠe suƌ le ŵaƌĐhĠ 
cible tel que marquage CE ou autre  

 

Actions éligibles 



Actions de développement entreprise : 
 

Etude de faisaďilitĠ pouƌ l’iŵplaŶtatioŶ à l’ĠtƌaŶgeƌ 

 

Etude et iŶstallatioŶ de l’e-commerce 

 

Assistance et expertise étrangère 

 

Suivi du plan et accompagnement par un conseiller 

 

Fƌais de paƌtiĐipatioŶ auǆ appels d’offƌes 

Actions éligibles 



Actions touchant la distribution: 
 

Identification des circuits de distribution 

 

Animation sur les lieux de vente 

 

Référencement dans les circuits de distribution 

 

Actions de co-marketing 

Actions éligibles 



LaŶĐeŵeŶt d’uŶ appel à ĐaŶdidatuƌe uŶe fois tous les 6 mois pour 

retenir un lot de 100 bénéficiaires 

 
 Soumission à travers une application électronique simplifiée par 

laƋuelle l’eŶtƌepƌise eǆpƌiŵe uŶ iŶtĠƌġt pouƌ le pƌojet et ƌeŵplit uŶe 
fiĐhe d’iŶfoƌŵatioŶ. 

 
 EŶtƌetieŶ tĠlĠphoŶiƋue suivi ĠveŶtuelleŵeŶt d’uŶe visite de teƌƌaiŶ 
Ƌui peƌŵettƌa de vĠƌifieƌ si l’eŶtƌepƌise est ďieŶ Ġligiďle ou ŶoŶ : 

Filtrage des demandes. 

 
 Etude des dossieƌs paƌ l’ĠƋuipe teĐhŶiƋue de gestioŶ. 

Processus de candidature 



Implication du premier responsable 
 
Nommer un vis-à-vis 

 
Monter une cellule export avec le profil adéquat 
 
Donner un feedback régulier 
 
Faiƌe appel à l’assistaŶĐe teĐhŶiƋue loĐale et iŶteƌŶatioŶale 
 
Faiƌe plusieuƌs petits PlaŶs d’eǆpoƌtatioŶ paƌ Ġtape 

Conseils pour réussir 



 
Merci de votre attention 

 

 


